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VORTEILSCLUB DER JUWELIERE

Umsatz Schmuck sinkt 
leicht–Uhren stark!

Altuelle Abverkaufsstatistik zum vierten Quartal

Turbulent. Auch die Neun-Monats-Statistik des Vorteilsclubs der Juweliere bestätigt einen Trend:
Im Vergleich zu den beiden vorangegangenen Jahren sind die Schmuckumsätze zwischen Januar und
September „nur“ einstellig gesunken. Bei den Uhren allerdings gibt es erdrutschartige Einbußen bei den 
verkauften Stückzahlen und beim Umsatz: Im Vergleich zum Spitzenjahr 2012 sind die Stückzahlen in 
diesem Jahr um 39 %, die Umsätze um 26 % gesunken.

Die Statistik zeigt, wie viele Schmuckstücke und Uhren die teilnehmenden Mitglieder im Vorteilsclub der Juweliere verkauft 
haben. Der Abstand zwischen den Linien gibt die jeweilige Differenz innerhalb der Vergleichszeiträume an. Beispiel: Im Juli 
2012 verkauften die Juweliere genau 4000 Uhren, ein Jahr später noch 2552 und dieses Jahr 2073, also nur noch die Hälfte!

Auch beim Umsatz sieht es folglich nicht besser aus. Die exakten Zahlen werden nicht angegeben, wohl aber die Verhältnisse. 
Beispiel: Im Juni 2012 blieb der Uhrenumsatz konstant, in den Folgejahren sank er um 35 und 37 %. Insgesamt gesehen 
ging der Schmuckumsatz „nur� um 8 %, der Uhrenumsatz um 26 % (!) zurück. 
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Welche Artikel sorgen 
wirklich für Umsatz, welche 

fühlen sich nur so an?

Exklusive Clubstatistiken

Kern des Vorteilsclubs ist eine einzigartige, exklusive 
Branchenstatistik. Sie ist Erfolgsbarometer für jeden Juwelier. Wie 
stark sind die Lieferanten wirklich? Welche Marken verkaufen sich 
gut – oder haben sie vielleicht schon ihren Zenit überschritten? 
Was ist das bestverkaufte Produkt des Monats? Mitglieder des 
Vorteilsclubs wissen mehr als andere Juweliere und sind erfolgreicher.

Lagersharing

Der Vorteilsclub liefert seinen Mitgliedern eine exklusive App 
(Software), mit welcher er bei einer Kundenanfrage nach einem 
Produkt suchen kann. Die App liefert dem Mitglied dann die 
Information, welcher Kollege aus dem Vorteilsclub dieses Produkt auf 
Lager hat. Sie können Ihren Kunden somit fast jeden Wunsch erfüllen. 
Und das, ohne alle Produkte selbst auf Lager zu haben. Um nicht 
gegen Marken-Exklusivverträge zu verstoßen, bekommt der Endkunde 
die Rechnung dann nach Vereinbarung vom Juwelier-Club-Kollegen.

* alles was Sie benötigen um Mitglied im Vorteilsclub zu werden ist ein Abo dieses Magazins und die Clubversion der CLARITY & SUCCESS Warenwirtschaft (nur 40,00 € im Jahr)

CLARITY & SUCCESS Software GmbH
Bokeler Straße 28
DE – 33790 Halle in Westfalen
www.clarity-success.com
Tel. +49 52 01 66 27 70

VORTEILSCLUB DER JUWELIERE
Bokeler Straße 13
DE – 33790 Halle in Westfalen
www.vorteils-club.net
Tel. +49 52 01 66 27 76 00

Meth Media Verlagsgesellschaft m.b.H.
Wimbergergasse 28
AT-1070 Wien
www.methmedia.at
Tel. +43 19 82 48 08
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